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Partihandeln

— en katalysator for svensk export?

Forskargruppen har undersckt partihandelns roll f6r svensk
utrikeshandel och kommit fram till att branschen spelar en
viktig roll fér naringslivets internationalisering. Det ar svart att
bli en framgangsrik exportér och manga sma och medelstora
féretag har inte den kunskap och de resurser som kravs for

att pa egen hand kunna exportera sina egna produkter till
frammande marknader.

Foretag kan istallet for att bli direkt- Den hér studien visar hur féretag som inte
exportdrer vélja att sdlja sina produkter via skulle klara av export pa egen hand kan
ett partihandelsforetag och dérmed dra na internationella marknader genom att
nytta av de kompetenser som partihandels- anvanda sig av ett partihandelsféretag som
foretag innehar, sasom: intermediar. Det ar hogst sannolikt att parti-
handelsféretagen paskyndar féretagens
e Ett val utbyggt kontaktnat av kdpare internationaliseringsprocess. Studien visar
och séljare. dven att manga sma och medelstora féretag
helt anvander sig av partihandeln fér att
e Kunskap om regler och administrativa na fler utlandska marknader. | Estland
procedurer. har endast drygt 20 procent av féretagen
i landet egen direkt export. Om de
e Kunskap om flera marknader och den indirekta exportérerna tas med férdubblas
internationella férséljningspotentialen. denna siffra.
e | de fall dar handel sker i sektorer med Den huvudsakliga analysen baseras pa
sma marginaler blir mdjligheten att kunna svenska féretagsdata. Nar konkurrens-
sprida ut kostnader pa langa serier en férhallandet mellan direktexporterande
viktig komponent i partihandelsféretagens  féretag och partihandelsféretag studerades
konkurrensférdelar. pekade resultaten pa att intrédde av ett
partihandelsforetag kan stérka direkt-
| Sverige star partihandel for cirka tio exporten. Detta tyder pa att partihandels-
procent av var samlade varuexport och féretag genererar en marknadséppnings-
25 procent av var import. Bakom dessa mekanism som andra féretag kan dra
siffror star 150 000 partihandelsanstéllda, nytta av.
nagot som gor partihandeln till en storre
arbetsgivare &n restaurangbranschen och Export till avlagsna marknader med
en av de stdrsta aktérerna inom svensk avvikande regelverk ar fér manga féretag
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typ av svara marknader visade sig partihandelns
férmaga att [6sa kontrakt och marknadstilltrade
sarskilt betydelsefull. Partihandelsforetagen
férmar med andra ord att lasa upp marknader
som manga foretag ej lyckas nd pa egen hand.

En viktig del av studien omfattade pilotintervjuer
med svenska partihandelsforetag. Fokus var ett
litet antal foretag med verksamhet i Skane. Syftet
med intervjuerna var att férdjupa férstaelsen

for branschens verksamhet och den roll som
partihandelsforetagen spelar som mellanhénder
for svensk utrikeshandel. Mot bakgrund av den
tidigare akademiska litteraturen var ambitionen
attinformellt bedéma nagra centrala antaganden
kring partihandelns funktion. Till exempel antar de
flesta modeller att producenter betalar en avgift
till partihandlare for att na utlandska marknader. Ar
detta en rimlig utgangspunkt, eller &r det snarare
sa att partihandelsféretaget &r den aktiva parten
som soker upp och képer varor fran producenter,
for att sedan salja dessa vidare for egen rakning?

Totalt intervjuades 17 foretagsrepresentanter
fran olika industrier, saval importérer som
exportorer, utvalda i samarbete med Handels-
kammaren i Malmo.
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Sammanfattningsvis gav svaren fran intervjuerna
ett tydligt budskap, att den svenska parti-
handelssektorn uppvisar en stor mangfald.
Det ger en utmaning for bade teoriutveckling
och empirisk analys eftersom alla skillnader
mellan affarsmodeller, kundsegment, olika
inkomstkallor och féretagsbakgrund inte

kan fangas upp i detalj. Med detta i dtanke
genomfordes analysen av partihandelns roll
for den svenska utrikeshandeln (med fokus
pa exporten) utifran den féretagsspecifika
information som finns tillganglig i SCBs
dataregister.

For framtiden vore det intressant att titta pa vad
digitalisering och annan teknikutveckling innebéar
for partihandeln och exporten? Framvéxten av
stora e-handelsbolag férandrar det kommersiella
landskapet, men kanske inte de grundlaggande
fragorna om intermediérernas roll och paverkan
pa ekonomin — stora e-handelsplattformar som
Alibaba och Zalando fyller i princip samma roll
som traditionella partihandlare, &ven om deras
verksamhet till det yttre ser mycket mer modern
ut och bedrivs i en skala som fa traditionella
intermediarer lyckats uppna efter East India
Companys glansdagar. |
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